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Crédito Documentário 

Objetivos Gerais: 

Este curso é dirigido a todos os profissionais que pretendam aprofundar 

conhecimentos de crédito documentário 

Objetivos Específicos: 

No final do curso os formandos ficaram aptos: 

 Distinguir o crédito documentário dos outros meios de pagamento; 

 Conhecer os prazos e meios de cobrança e pagamento; 

 Identificar a informação que deverá constar num crédito documentário; 

 Saber como evitar as irregularidades no crédito documentário. 

 

Destinatários:  

A todos os profissionais que necessitem conhecer o crédito documentário. 

Carga Horária:  

18 horas 

Conteúdo Programático:  

Módulo I – Noção e caraterísticas de créditos documentários 

 Intervenientes e funções; 

 Distinção entre os créditos documentários e outros meios de pagamento. 

Módulo II – Prazos e meios de cobrança e pagamento disponíveis 

  Tipos de pagamento; 

 Meios de cobrança e pagamento. 

Módulo III – Caraterísticas dos diferentes tipos de créditos documentários 

 Em função da possibilidade de revogação: revogáveis e irrevogáveis; 

 Em função do conteúdo / modalidades de utilização: créditos com pagamento 

à vista, diferido, por aceite ou negociação; 

 Em função dos banqueiros intervenientes: crédito simples, crédito com 

banqueiro intermediário; 

 Outras categorias. 
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Módulo IV – Regras e Usos uniformes (RUU) 

 Análise das várias revisões; 

 Aplicação das RUU. 

Módulo V – Noção e caraterísticas do contrato de emissão 

 O negócio base e a sua relação com o crédito documentário; 

 Interpretação. 

Módulo VI – Conteúdo e funcionamento do crédito documentário 

 Formação: a carta de crédito; 

 Funcionamento do crédito documentário; 

 Relações entre partes; 

 Cessão de créditos. 

Módulo VII – A importância dos documentos 

 O exame dos documentos: evitar desconformidades; 

 Checklist de principais preocupações; 

 Conformidade vs. desconformidade dos documentos; 

 Lidar com as desconformidades. 

Módulo VIII – Cobrança, risco e financiamento das operações de comércio 

internacional 

  Tipo de riscos e cobertura de riscos; 

 Seguros de crédito e seguros de caução. 

Módulo IX – Contratos e operações internacionais: em especial a compra e 

venda e o transporte 

 Princípios que regem os contratos e as operações internacionais; 

 Formação dos contratos; 

 Diferentes tipos de contratos; 

 Aspetos mais relevantes da compra e venda internacional; 

 Aspetos mais relevantes do transporte internacional. 

 


