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Crédito Documentario

Objetivos Gerais:

Este curso € dirigido a todos os profissionais que pretendam aprofundar
conhecimentos de crédito documentario

Objetivos Especificos:

No final do curso os formandos ficaram aptos:

» Distinguir o crédito documentario dos outros meios de pagamento;

» Conhecer os prazos e meios de cobranca e pagamento;

» ldentificar a informacéo que devera constar num crédito documentario;
» Saber como evitar as irregularidades no crédito documentério.

Destinatarios:

A todos os profissionais que necessitem conhecer o crédito documentario.

Carga Horéaria:

18 horas

Contetido Programatico:

Mdédulo | = Nocgéo e carateristicas de créditos documentarios

» Intervenientes e funcoes;
» Distincéo entre os créditos documentarios e outros meios de pagamento.

Mdédulo Il — Prazos e meios de cobranca e pagamento disponiveis

» Tipos de pagamento;
> Meios de cobranca e pagamento.

Modulo Il — Carateristicas dos diferentes tipos de créditos documentarios

» Em funcéo da possibilidade de revogacao: revogaveis e irrevogaveis;

» Em funcéo do contetdo / modalidades de utilizagédo: créditos com pagamento
a vista, diferido, por aceite ou negociacao;

» Em funcdo dos banqueiros intervenientes: crédito simples, crédito com
banqueiro intermediario;

» Outras categorias.
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Moédulo IV — Regras e Usos uniformes (RUU)

> Analise das varias revisoes;
» Aplicacao das RUU.

Moédulo V — Nocéo e carateristicas do contrato de emisséao

» O negocio base e a sua relagdo com o crédito documentario;
» Interpretacao.

Médulo VI — Conteudo e funcionamento do crédito documentario

» Formacdao: a carta de crédito;

» Funcionamento do crédito documentario;
» Relagdes entre partes;

» Cessao de créditos.

Médulo VII — A importancia dos documentos

» O exame dos documentos: evitar desconformidades;
» Checklist de principais preocupacoes;

» Conformidade vs. desconformidade dos documentos;
» Lidar com as desconformidades.

Médulo VIII — Cobranca, risco e financiamento das operacbes de comércio
internacional

» Tipo de riscos e cobertura de riscos;
» Seguros de crédito e seguros de caucao.

Mdédulo IX — Contratos e operacdes internacionais: em especial a compra e
venda e o transporte

Principios que regem os contratos e as operagdes internacionais;
Formacgéao dos contratos;

Diferentes tipos de contratos;

Aspetos mais relevantes da compra e venda internacional;
Aspetos mais relevantes do transporte internacional.
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