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Venda Internacional 

Objetivos Gerais: 

 
Este Curso tem como objetivo dotar os participantes dos conhecimentos e 
competências na área de Venda Internacional. 
 

Destinatários:  

 
A todos os profissionais que necessitem de conhecimentos na área de venda 

internacional.  

Carga Horária: 6 horas 

 

Conteúdo Programático:  

Módulo I – Técnicas de Vendas 

Módulo II – Formas de Vendas 
 
Módulo III – Tipos de Venda de Produtos e Serviços 
 

 


