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A unidade permite o desenvolvimento
de competéncias de relacionamento
em rede, aplicando para tal as ferra-
mentas mais contemporaneas de
Networking.

No final da unidade os participantes
deverao:

e Dominar o conceito e a importancia
do Networking;

e Utilizar o Networking como forma de
atingir os seus objectivos pessoais e
profissionais;

e« Dominar as ferramentas de Networ-
king;

e Explorar novas oportunidades e/ou
potenciar negdcios utilizando as re-
des sociais

Empresarios e quadros com formacgao

em diferentes dreas, que exercem a sua

atividade nas Empresas ou em Organis-

mos Publicos e que tém necessidade de

dominar os conceitos basicos das Cién-
cias da Gestdo, para melhor exercerem
as suas atividades nas respetivas em-
presas.

18 Horas

Calendario

janeiro 2019

fevereiro 2019

NETWORKING

¢ Introducdo ao funcionamento do cérebro do colz

¢ Como funciona o cérebro do homem e da mulher
(principios de segmentacao)

0 Os 33 sistemas sensoriais (importancia o tocar, ver, sen-
tir, ouvir...)

0 O colaborador visto pelos olhos do NeuroMarketing
(guido de conversa pratico)

0 As emocgdes e microexpressdes na comunicagao
(analises em pares)

¢ NeuroEconomia Comportamental

0 Fundamentos de Economia Comportamental (com
settings de decisdo)

0 Experiéncia com o GRATIS e o efeito PLACEBO em nego-
ciacao
0 A Lei de Yerkes-Dodson e o Endownmet Effect na lide-
ranga (debate/reflexdo)
0 Arazdo e a emocgao: Afinal quem manda?
¢ Introducdo ao NeuroMarketing

0 Benchmarking Pessoal e Neurdnios Espelho (empatia e
calibracdo)

Os espacos de negociagdo e o negociador (imagem e
estimulos)

O Eneagrama e as personalidades dos lide-
res/colaboradores

0 Os 4 passos de NeuroMarketing no processo negocial
¢ O “consultério” da negociagao

0 Os neurotransmissores da decisdao: NeuroConquistar o
cliente numa relagao

0 Técnicas de negociacdo, apresentacao de mas noticias e
motivagao

0 As tendéncias mundiais de comportamento e aplicacdo
a negociagao

¢ Comunicar emocionalmente

www.highskills.pt

geral@highskills.pt
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& CONDI(;GES FINANCEIRAS
High Skills

Formacao e Consultoria, LDA
Avenida de Berna, n? 8
1050-040 Lisboa, Portugal

N2 fiscal: 513 084 568

A inscricdo so fica confirmada apds emissdo da fatura pré-forma/fatura final e o pagamento
da mesma.

& FORMA DE PAGAMENTO
No ato da inscricdo: 250,00€ + IVA

& CANCELAMENTOS E NAO COMPARENCIAS

O(s) formando(s) poderdo cancelar a sua inscricdo até 15 dias Uteis antes da data de inicio
do curso.

O(s) formando(s) poderdo fazer-se substituir por outro(s) participante(s), devendo comuni-
car a alteragdo até 1 dia util antes do inicio do curso.

A sua ndo comparéncia do(s) formando(s) nao dara lugar ao reembolso do valor da inscricao
e sera cobrada na sua totalidade.

&= INSCRICOES

Para efectuar a sua inscricdo devera entrar em contacto com a High Skills por telefone para

0217 931 365 ou para o e-mail geral@highskills.pt

www.highskills.pt

geral@highskills.pt

Portugal 00351 217 931 365




Formag&o e Consultoria

Contactos para mais informacgoes:

E-mail: geral@highskills.pt

Telefone: +351 217 931 365 | om0t
ERTIFICADA

www.highskills.pt

1S0 9001
BUREAU VERITAS

Certification




